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Pirmssākumi

Manas LABKLĀJĪBAS modelis
(pamatā - Business Model Canvas)

Avots: Alexander Osterwalder, Yves Pigneur Business Model Generation, 2010 

Galvenās raksturiezīmes:

l A4
l 9 
l ?
l 1-2-3



# KAM domāts 
mūsu piedāvājums?

Labs 
treniņš!



Vai man ir LABS klientu segments?

• apzinās savu vajadzību («man ir svarīgi šo problēmu atrisināt»)
• izprot sociālās uzņēmējdarbības nozīmi pozitīvu pārmaiņu veidošanā
• stabils/ augošs un maksāt gribošs/ spējīgs segments
• ir identificējams, sasniedzams caur dažādiem kanāliem, atvērts piedāvājumiem

# Par kādām vērtībām iestājas?
# Prioritātes
# Bailes
# Vai ir svarīgs statuss?
# Kā tiek pieņemti lēmumi par pirkumiem?
# Kur tiek meklēta informācija?
# Kas ir viņa autoritātes?

Vai es pārzinu savu segmentu?



LABS TRENIŅŠ: 
kādu informāciju 
iegūstu no sava 

segmenta?



Par ko maksās?

# Iespēja veidot pozitīvas pārmaiņas
# Pieejamība/ Ātrums/ Ērtums
# Drošība kā vērtība
# Klienta statuss/ zīmols
# Personalizēta pieeja
# Funkcionalitāte
# Alternatīvas
# Novitāte
# Cena

Vai nav pārliecinoša informācija?
Un kā es dalītos ar saviem panākumiem?



Ieņēmumu pamatā – PĀRDOŠANA!

# no produkta (preces/ pakalpojuma) pārdošanas

# starpniecības maksa

# aktīvu (materiālu, aprīkojuma, infrastruktūras u.c.) iznomāšana

# ieņēmumi no uzkrātās ekspertīzes

# ieņēmumi no reklāmas

# korporatīvais partneris

# ziedojumi un dāvinājumi





0# Mūs uztrauc X problēma, tādēļ mēs to risinām,

1# darot X darbības

#2 lai radītu X vērtības

#3 ko iegādājas X klienti

#4 izmantojot X kanālus.

5# No tā veidojas X veidu un apjoma ieņēmumi

6# un rodas X izdevumi.

7# Mērķi sasniedzam, izmantojot X resursus;

8# par X sasniegumiem stāstām X veidā;

9# tajā visā man palīdz X partneri

Lietišķās ”vārsmas” treniņš

jauniešu mācīšanās
prasmju samazināšanās,

vecākiem, kam ir bērni

vecāku
forumos
5# treniņu vadīšanas

treneri, 
aprīkota telpa un metodiskie materiāli.



Lai izdodas atrast savu formulu!


