Latvijas
Finieris

Kontroljautajumu lapa izglaba Boeing kompaniju no bankrota.
Ka Sie kontroljautajumi palidzés mums sanemt “JA” vardu no klausitaja?

#1 Vai prezentacija ir nodalits “skaists SAKUMS” un “skaistas BEIGAS”?
Vai esam fikséjusi 3 galveno prezentacijas dalu ILGUMU? Vai ieklaujamies paredzétaja laika?

#2 Vai zinam, kas ir misu klausitajs? Kas vinam ir svarigi, kads ir vina mérkis un par ko vinam ir bazas?

#3 Ka varam runu padarit JAUDIGAKU, iesakot to ar “aki”?
Kada formata to veidosim? Kas “norezonés” klausitajam ka “zemakais punkts™? Vertigaka konteksta info?

#4 Kads ir masu parliecinosais (“kaju iecementésanas”) véstijums klausitajam?
Ka izmantosim “pédéja slaida jaudu”?

#5 Ka spéjam parliecinat klausitaju arf emocionali, ka misu iniciativa ir visnepiecie$amaka (‘KAPEC”)?
#6 Ka savam klausitajam demonstrésim “veseligas” ambicijas?

#7 Kas bus misu runas satura “kodols” un ka to pasniegsim? Vai izmantosim Kawasaki 10-20-307
Kadu aspektu kombinacija liecina par masu risinajuma unikalitati?

Ka msu risinajums paver jaunas attistibas iespéjas uznémuma stratégijas konteksta?
Kada misu izskatisies risindjuma ievieSanas process?

Ka skanés masu “lietiSka varsma” par risinajuma biznesa modeli?

Vai varam piedavat ienémumu dazadosanu sava risindjuma ietvaros?

Ar kadiem skaitliem operéjam prezentacija? Ka tos izcelam slaidos?

Vai mlsu piedavatie finanSu aprékini piedava vairak ka vienu scenariju?

Ka koncentréti varam demonstrét misu “darba sviedrus”?

Ar kuram kompetencém un vértibam spéjam viest uzticibu savas komandas veiktspéju?
Kurs masu komanda bas “Godmanis™?

#8 Kadus tehniskos parametrus nemsim véra, gatavojot runu un/ vai prezentaciju?
#9 Kas mis pasus visvairak aizrauj risinajuma un ka to demonstrésim?

#10 Kada radosa atributika [autu misu sniegumu uztvert viegli un saprotami?



