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# Ka strukturét domas
par savu lielisko ieceri?

# ligtspeja NVO sektora un
uznémeéjdarbiba
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No idejas lidz realizacijai: vél neuzdotiem jautzjumiem
- Biznesa kanvas aizpildiSana solim pa solim
| 27.novembri plkst 14:00 - 16:00
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# Praktiskie uzdevumi

OLAINES
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VIETA, KURAUGTTAVAM IDEJAM ~ APVIENTBA

Apmacibas tiek istenotas ar Olaines
nevalstisko organizaciju apvienibas
finansialo atbalstu.
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Avots: Alexander Osterwalder, Yves Pigneur Business Model Generation, 2010

Stratégisks riks, kas palidz organizacijam strukturét un analizét savu darbibas modeli, ieklaujot
misiju, vértibas, ienakumu avotus, resursu izmantoSanu un ietekmes veidoSanu.

NVO sektora: ilgtspéja socialo mérku sasnieg$anai/ pozitivam parmainam x jautajumos
Uznémeéjdarbiba: biznesa nepartrauktiba, izaugsme un transformacija
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# Speéju izstastit citiem savas idejas ievieSanas modeli



Partneri Aktivitates Vértibas Attiecibas ar Klientu segmenti
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Piemers Saja nodarbiba

VIEDO VECAKU SKOLA -
mDZingTthas Kursi vecakiem
vinu bérnu nakotnes
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KAS IR MANS

Klients - tas, kurs
Tie, kas , tie ir musu..
NVO iniciativas: sociala ietekme
“ZINI SAVU KLIENTU!”

kas tam ir svarigs? (vértibas, vértéSanas kritériji)
no ka baidas? (riski)
kadi ir KLIENTA mérki un prioritates?
KA pienem lemumus? (fakti? logika? emocijas?)
kados viedoklu [ideros ieklausas?

lesacejiem:
Pirmais?
Idealais?




VIEDO VECAKU SKOLA -
muzizglitibas kursi vecakiem
” Fi vinu bérnu nakotnes konkurétspéjai

i

KLIENTS (maksatajs): Swedbank fonds AUGT (starta grants)
pasvaldibas (arpakalpojuma iegade)
uznémumi (ziedotaji) un
pamatskolas vecuma bérnu vecaki (dalibas maksa)

Lietotaji: pamatskolas vecuma bérnu vecaki
jaunieSu nodarbinatiba 4

izglitota sabiedriba s un sociala labklajiba <
kvalificéts darbaspéks nakotnes ekonomikai ~/

VERTIBAS PIEDAVAJUMS

Kas bis klienta IEGUVUMS?
PAR KO vin§ man PRIMARI maksa?

VEIK]'_SPEJA: pieejamiba, atrums, ertums
DROSIBA ka vertiba

STATUSS

Resursu OPTIMIZACIJA
Sociala u.c. IETEKME
ELASTIGUMS
ALTERNATIVA
NOVITATE

CENA




VIEDO VECAKU SKOLA -
muzizglitibas kursi vecakiem
I vinu bérnu nakotnes konkurétspéjai
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fonds atbalsts jauna atbalsta rika “piestartéSanai” un ilgtspéjai, SA

pasvaldiba skolas reitings
uznémumi darbaspéka pieejamiba

vecaki sava un bérnu nakotnes labklajiba un socialas garantijas

«MEISTARIBA»

Kuras darbibas esam IZCILI?
Kur miis GRUTI aizstat?
Ja aizvieto ar citu, tad “tas vairs nav tas”

Pardomam: ka stiprinat manu meistaribu?

«Razosana» un dizains» — misu veidots saturs un formats
Platforma - vieta, kur satiekas dazadas puses

Logistika - izciliba resursu parvieto$ana

Pardosana un marketings — spéja piesaistit mérkauditoriju
Problemu risinasana - personalizéta pieeja

Procesu parvaldiba — augsta latina produktivitatei

u.c.




VIEDO VECAKU SKOLA -
muzizglitibas kursi vecakiem
g vinu bérnu nakotnes konkurétspéjai
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MEISTARIBA praktiski pielietojams, interaktivs un izzino§s STEAM saturs
viedoklu Iideru ka lektoru piesaiste E21 _
saskarsmes spé&ju un tiklodanas veicinasana &
atgriezeniskas saites no auditorijas jeégpilns pielietojums

KANALI

Kada veida komunicesu ar klientiem

un tos sasniegsu, lai nogadatu vertibu?

(KA uzzinas par piedavajumu?) kanali

. kanali
(VAl' un KA nodroSinat ‘try me before you buy me’)
(KA nodroSinat iespéju iegadaties klientam érta veida)

(KA piegadat klientam érta veida)

Sie kanali pieder vai




VIEDO VECAKU SKOLA -
muzizglitibas kursi vecakiem

. P\ L g vinu bérnu nakotnes konkurétspéjai
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KANALI majas lapa, plakati skolu koridoros

- lepazistinasanal klientu apkalpo$anas centros pasvaldibas

- parliecinasanar 1.septembris, vecaku sapulces, skolu direktoru padomes

- festésanar utt intereSu izgltibas iestades

mini — skola («izmégini pirms iestajies»)

STEM pedagogu metodiskas apvienibas, konferences, forumi
vecaku diskusiju forumi

tieSas vizites (uznémumi)

viedoklu lideri un ...

IENEMUMU PLOSMA

CIK naudas, KADA veida un KAD ienes klients?

lenemumu dazadosanas perspektiva:

no pardoSanas

no iznomasanas

no reklamas

no starpniecibas

no abonéSanas maksas
no franSizes

Varbut noder:
Fikséta cena
Dinamiska cena
Atkariga no vértibas




VIEDO VECAKU SKOLA -
muzizglitibas kursi vecakiem
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Finansu avotu DAUDZVEIDIBA:
45 % grants piestartésanai (fonds)
5% dalibas maksa (kursi, ekskursijas)
25 % arpakalpojums (vieslekcijas, konsultacijas)
20 % aprikojumaire (3D brilles u.c.)
5% ienémumi no reklamas (pasSvaldibu skolas, uznémumu KSA)

PERSPEKTIVA:
9 % komisijas maksa (prakses vietas izglitotiem jauniesiem)
15 % abonésanas maksa (lietotne)
15 % ienémumi no fransizes (izaugsme Baltija)

IZDEVUMI

Svarigakie izmaksu veidoSanas principi,
lai nodrosinatu modela darbibu

(uz vertibu orienteta,
Cost driven (zemo izmaksu stratégijas gadijuma, mazcenu veikali)




RESURSI

Kuri resursi nepiecieSami,

lai nodroSinatu vértibas piedavajumu?
Bez kuriem resursiem nevar tas viss notikt?

Mana riciba ir:
CILVEKRESURSI (kompetences)
INFRASTRUKTURA
MATERIALIE
DIGITALIE
INTELEKTUALIE

B __ VIEDO VECAKU SKOLA
Ty H

RESURSI

CILVEKRESURSI Lektori, koordinators, finansu guru

INFRASTRUKTURA Telpas

MATERIALIE Tehniskais aprikojums (dators, projektors u.c.)

Macibu tehniskie paliglidzekli
Edinasana (kafijas pauze)

DIGITALIE Majas lapa, makonpakalpojumi, Zoom pieslégums



Mans “spaina saraksts”

ATTIECIBAS AR KLIENTIEM

Ka veidoSu / uzturésu attiecibas ar klientiem?

Ka par sevi atgadinasu ARPUS tie$as pardo$anas?

Kopienas veidosana
Koprade
KSA




VIEDO VECAKU SKOLA
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ATTIECIBAS AR KLIENTIEM
KOPIENAS VEIDOSANA kopigas ekskursijas un izzinas nometnes
vecakiem ar bérniem (kopa)
VECAKU KOPRADE Kr.Barona INZENIERZINATNU Dainu skapis -
neatsverams atbalsts izglitibas sistémai
IZLAUSANAS ISTABA STEAM majas un sociala dzive

VIEDA PARTNERIBA

KADI sabiedrotie un KADAM mérkim vajadzigi?

.. sashiegt atrak & parliecinat savu klientu

.. stiprinat savu pievilcibu klienta acis

.. optimizet resursus

.. mazinat reputacijas u.c. riskus

.. radit pievilcigaku, unikalaku piedavajumu
.. izveidot ciesakas attiecibas ar klientu u.c.




VIEDO VECAKU SKOLA
e b

SASNIEGT un PARLIECINAT direktori, pedagog

Stiprinat PIEVILCIBU vecaki, bérni

OPTIMIZET resursus skolas

MAZINAT reputacijas riskus lektori - viedok|u [Tderi
UNIKALAKS piedavajums inZzeniertehnologiju uznémumi

ar to visu darit?

to visu darit?

- ar domubiedriem

- pazinu loka
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How to Design,
Test and Build
Business

Models

@business__design
#bmgen

Osterwalder explaining the Business Model Canvas



SAKUMS PAR MUMS PROJEKTI AKTIVITATES 2024 ZINIS KALENDARS

Biedriba ZINIS

Tuvakie pasakumi 2024.gada Sadarbibas projekti

¢. 2023, Nav komentaru ey s
Zina3anu enge|u" programma

. . . . . (2014 -2015)
NB! Paldies Jums par izradito uzticé$anos un vélmi sadarboties!

>y
pilditas lidz vasaras sakumam uznemtas saistibas pret partnerorganizacijam. Slgarnwtgy P‘VARAM

Tiekamies 2025.gada (iesp&jams rezervét no 2024.gada rudens).
Novembris, 2024 Britu padomes partneris FCG ievieSana

(kop3 2010.gada)
02.11. Nakotnes apkaimes spéle Rigas apkaimju iedzivotajiem un biedribam Riga

07.11. Digitalizacijas trenin3 uznéméjiem Riga ’3 g-.:.
11.11. Intere3u izglitibas pedagogu metodisko materialu vértésanas komisija Riga , 72
14.11. Noslédzo3a darbnica Vidzemes partikas raZotajiem Straupé fu t U re g a m e
15.11. Intere3u izglitibas pedagogu metodisko materialu vértésanas komisija attalinati
20.11. Digitalizacijas trenin3 uznéméjiem Valmiera

p

S TreTTS-vERamalL 3
Darbnica projektu ilgtspéjas veido3anai tieSsaisté
Digitalizacijas trenm nemejiem Rig: (

Mentora atbalsta snieg3ana "Ekutons" hakatona Riga
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No idejas lidz realizacijai:
Biznesa kanvas aizpildisana solim pa solim
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P OLAINES
ierigas artneriba
VIETA, KUR AUGT TAVAM IDEJAM APVIENIBA

Apmacibas tiek istenotas ar Olaines
nevalstisko organizaciju apvienibas
finansialo atbalstu.



